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لـلاتـصـالات والـتـقـنـيـة - الـعـدد الـثـاني - هنيبال / أغسطس 2007

تعد ش���ركة القبس رديفا لشركة تالينت، 
ال�ت�ي تع���ود بخبرته���ا في مج���ال الاتص���الات 
إلى زم���ن الح���رب العالمي���ة الثاني���ة، وقد تبادلن���ا حديثا 
م���ع د.لبي���ب، مدير ش���ركة القبس في تقني���ة 2007، 

فكانت هذه الأسئلة:
س. بالنسبة للمعرض، هل هذه مشاركتكم الأولى في 

معرض الاتصالات والتقنية؟
ج. نعم هذه هي مشاركتنا الأولى.

هل يؤمن لكم فرصة لقاء الفئة المطلوبة من الزبائن؟
نع���م، بالتأكيد يؤمن فرص���ة لقاء الزبائ���ن، وهذا هو 

الغرض الأساس من المشاركة.
م���ا هي أهدافكم الرئيس���ة من المش���اركة في معرض 

تقنية؟
التع���رف بش���كل ع���ام عل���ى القطاع���ات ذات العلاقة 
بالأنظم���ة ال�ت�ي نقدمه���ا كش���ركة مصنع���ة ومنفذة 

لمشاريع متكاملة.
ما مدى حدة المنافس���ة في نظرك بين ش���ركات التقنية 

في ليبيا؟
هناك منافس���ة، ولكل ش���ركة مجال معين يجعلها لا 
تلتقي كلها معا في مجال واحد، دائما هناك تفاوت في 
الخدمات المقدمة من شركة لأخرى، بل هناك تكامل 
بين الش���ركات، فهناك شركات تقدم خدمات تعتمد 
فيها عل���ى تجميع معدات من ش���ركات أخرى، وأغلب 

المصنعين يصنعون أجزاء من الأنظمة.
ما هي خدماتكم التي تقدمونها؟

الش���ركة مصنع���ة في الأس���اس، فنحن نمثل ش���ركة 
تالن���ت المعروف���ة س���ابقا باس���م ماركون���ي م���ن أكبر 
الش���ركات في ع���الم الاتص���الات، وكان���ت قبل ذلك 

تعرف باسم بوش تيليكوم ألمانية بريطانية.

هل هي حديثة العمل في ليبيا؟
لا، بل تعمل في ليبيا منذ 25 س���نة، الاسم فقط تغير، 
كان���ت ماركون���ي وص���ارت تالن���ت، ونحن نس���تفيد 
م���ن المعرض من أج���ل تعريف الزبائن بالاس���م الجديد، 
فالعمل لا يزال بجودة الأداء نفسها والمكونات والمعدات 

المصنعة سابقا.
ما هي نظرتكم لمستقبل شركتكم؟

عالميا، للش���ركة مش���اريع عديدة تعمل بها، محليا في 
ليبيا، وبعد الانفتاح الاقتصادي الذي تشهده ليبيا، فإن 
الش���ركة تطمح لأن يكون لها تواجد كبير في السوق 
الليبي، فالشركة حاليا تنفذ مشاريع عدة في الصحراء 

مع بعض الشركات النفطية.
في رأي���ك م���ا هي أهمي���ة تواجد الش���ركات المحلية في 

معرض تقنية؟
المعرض يخلق تنافساً جيداً بين الشركات المحلية، لأن 
الش���ركات الأجنبية دون ش���ركات محلية لا تستطيع 
أن تعم���ل بس���هولة، فهي تحتاج إلى الش���ركات المحلية 
التي عن طريقها تس���تطيع إكمال المشاريع مما يصنع 
التناف���س، وه���ذا يخلق س���وقاً ويعطي ج���ودة للتقنيات 

والأسعار.
من خلال حديثك يتبين أن نش���اطكم كبير في مجال 
الاتص���الات، فم���ا ه���ي نصيحتكم للش���ركات التي 

تحاول دخول مجال تقنية المعلومات؟
الص�ب�ر والتخص���ص والجدية ه���ي أهم أس���باب النجاح 

والاستمرار، فهناك فرص وسوق وتحتاج إلى جدية.
هل تعتقد بوجود فجوة تقنية بين ليبيا والعالم؟

كانت هناك فجوة، ولكن الآن هي آخذة في التضاؤل 
بشكل كبير، فمع اتساع ليبيا الجغرافي قطعت ليبيا 

شوطا كبيرا.*
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25 سـنـة فـي مـجـال الاتـصـالات  أكـثـر مـن  نـعـمـل مـنـذ 
عـالـمـيـا
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